
クロージングの例



・クロージングとは直訳すると顧客（クライア
ント）を契約に結び受ける最終段階のフェーズ
のことを言います。

・今回は自社商品である、ひろASPを紹介する

場合を想定してクロージングの例を教えていき
ます。



１：初めに軽く会話をした後、相手の目標を聞
く

例）月どのくらい稼ぎたいですか？

2：その後の返答に対して、それに向けて行動す
ることはできるか？聞く

例）では稼ぐ上で行動することはできますか？
目標達成のために行動することはできますか？
など

（ここで行動できない、自己投資できない方は
切っても大丈夫です



3：詳細を渡す

覚悟がある方だけ渡していることを伝える
（左図参照）

4：期日を伝える

必ず閲覧後3日以内に決断するように伝える
（左図参照）



5：参加の意思表示に対して本日参
加可能か聞く。



6：入金後振込明細等を送ってもらう

7：その後はひろの方からサイトを送信す

る形になります。あとは丸投げで大丈夫
です👍
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